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Arbeiten Sie mit  
uns zusammen
Werden Sie ein MasterMover Händler
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Warum nutzen Unternehmen 
Elektroschlepper?
Unternehmen setzen Elektroschlepper ein, um die Sicherheit am Arbeitsplatz 
zu erhöhen und die Effizienz zu steigern.

Elektroschlepper ergänzen die bestehenden Materialtransportgeräte und 
übernehmen Aufgaben, für die die bestehenden Geräte nicht geeignet sind. 
Dadurch ergeben sich Sicherheits- und Effizienzsteigerungen.

Warum sollten Sie Elektroschlepper 
in Ihr Produktportfolio aufnehmen?
Aufgrund unserer 25-jährigen Erfahrung in der Zusammenarbeit 
mit Unternehmen wie dem Ihren wissen wir, dass unsere Produkte 
eine wertvolle Ergänzung Ihres Portfolios sein werden. Durch unsere 
innovativen Lösungen können Sie zusätzliche Umsätze generieren und 
haben die Chance auch an neue Großkunden zu gelangen, die Sie mit 
Ihrem existierenden Portfolio nicht für sich gewinnen konnten.

Die Gelegenheit
Wir suchen Unternehmen, die sich für Problemlösungen begeistern, kundenorientiert sind, Erfahrung 
im Vertrieb von Industrieprodukten haben und unserem globalen Händlernetz beitreten möchten.

Verbesserung der 
Arbeitsplatzsicherheit

Steigerung der  
betrieblichen Effizienz

Einrichtung flexiblerer  
Prozesse

Reduzierung manueller 
Handhabung

Kein  
Emissionsausstoß

Keine Notwendigkeit  
eines Führerscheins
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Sichere Folgegeschäfte  
Unsere Kunden kommen wieder und wollen mehr. Einmal 
eingeführt, werden unsere Elektroschlepper schnell zum 
Gesprächsthema in anderen Abteilungen, was zu wertvollen 
Folgeaufträgen führt. 

Steigern Sie Ihre Einnahmen aus 
Verkauf und Service  
Profitieren Sie von einer kontinuierlichen Einnahmequelle mit 
After-Sales-Service und Support. Der Verkauf der Maschine ist  
nur der Anfang.

Was springt dabei für Sie heraus?

Bis zu 30% Umsatzsteigerung  
Ihre Kunden transportieren schwere Lasten auf Rollen 
wahrscheinlich entweder mit Gabelstaplern oder manuell. Jetzt 
ist der Moment gekommen, ihnen eine bessere Alternative zu 
zeigen – und gleichzeitig Ihren Umsatz zu steigern.

Geschäftsbeziehungen zu 
großen Namen  
Unsere innovativen Lösungen für Elektroschlepper sind gefragt 
und werden von vielen namhaften Unternehmen eingesetzt.
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Wir arbeiten mit einer Vielzahl von Unternehmen zusammen. Wenn Sie MasterMover-
Vertriebspartner werden, profitieren Sie von unseren Branchenbeziehungen, die 
es Ihnen ermöglichen, regionale Produktionsstandorte zu erschließen und neue 
Möglichkeiten in einer Vielzahl von Branchen zu entwickeln.

Profitieren Sie von 
unserem Kundenstamm 

Unternehmen die auf uns vertrauen…

	� Luft-und Raumfahrt

	 Energie

	 Pharmazie

	� Fertigung & Montage

	 Automotive & Land- und Baumaschinent

	 Einzelhandel & Logistik 
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Unsere Lösungen

Kompakt Sortiment
Unser Kompakt-Sortiment kann Lasten bis zu 
6.000 kg transportieren und eignet sich für 
eine Vielzahl von Anwendungen in Branchen 
wie Einzelhandel, Logistik und Fertigung.

kg

6,000

Fahrerlose  
Transportsysteme
Die autonomen FTS-Lösungen von MasterMover 
eignen sich für Unternehmen, die ihre Effizienz 
auf ein neues Niveau heben möchten. Durch den 
autonomen Betrieb können sich die Mitarbeiter 
auf wertschöpfendere Aufgaben konzentrieren 
und müssen nicht mehr eingesetzt werden, um 
(Vor-)Produkte, Ausrüstung und Material zu 
bewegen.

Edelstahl-Baureihe
Wenn Materialtransportlösungen für 
spezielle Bereiche von Nöten sind, wie z.B. 
in der Lebensmittelverarbeitung oder in der 
pharmazeutischen Produktion, sind unsere 
Elektroschlepper aus Edelstahl die ideale 
Lösung. Die Edelstahl Varianten bieten die 
gleiche hervorragende Leistung wie unsere 
Standardmaschinen.

kg

15,000

Performance Sortiment
Unser Performance-Sortiment bietet mehr 
Sicherheit und Effizienz beim Bewegen von 
Lasten bis zu 70.000 kg und mehr, mit voller 
Kontrolle und Manövrierfähigkeit durch nur 
einen Bediener

kg

70,000

kg

70,000
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Wir wissen, dass die Entscheidung für einen neuen Lieferanten Zeit 
braucht. Zum besseren Verständnis unseres Prozesses und unserer 
Zusammenarbeit mit unseren Partnern haben wir einige häufig gestellte 
Fragen für Sie zusammengestellt.

MasterMover war der erste Anbieter, der in den 1990er Jahren einen 
innovativen Elektroschlepper auf den Markt brachte, der die Sicherheit 
beim Bewegen von Lasten auf Rollen verbesserte. Seitdem hat uns 
unsere Innovationskultur vorangebracht und es uns ermöglicht, unsere 
Position als Marktführer mit Elektroschlepper-Lösungen für den 
Transport von Lasten bis zu 70.000 kg und darüber hinaus sowie mit 
einem wachsenden Angebot an fahrerlosen Transportsystemen (FTS) 
zu behaupten.

Jahre an Erfahrung Länder Ausgelieferte Maschinen

25+ 70+ 20.000+
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Warum Sie mit MasterMover  
kooperieren sollten 
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Wie passen 
Elektroschlepper 
zu meinem 
Kerngeschäft? 
Wenn Sie bereits andere Flurförderzeuge oder Industriemaschinen 
anbieten, sind Elektroschlepper die ideale Ergänzung für Ihr 
Produktportfolio.  
 
Da MasterMover Elektroschlepper in einer Vielzahl von Branchen 
eingesetzt werden, ist es sehr wahrscheinlich, dass Ihr Vertriebsteam 
bereits mit potenziellen MasterMover-Kunden in Kontakt steht.
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Wir arbeiten mit einer Vielzahl von Partnern zusammen - von führenden 
Anbietern von Flurförderzeugen bis zu branchenspezifischen Integratoren. 
Wir haben keine festen Kriterien für unsere Vertriebspartner, aber wir 
suchen Partner, die:

Wie sieht der perfekte MasterMover 
Händler aus? 

Unsere Leidenschaft für Innovation teilen

Erfahrung im Verkauf von Investitionsgütern haben

Kundenorientiert sind

Begeisterte Problemlöser sind

Technisch versiert sind
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Wir wollen, dass wir gemeinsam erfolgreich sind. Deshalb bieten 
wir Ihnen umfassende Produktschulungen für unsere Maschinen 
an. Wir sind für Sie da und arbeiten mit Ihnen zusammen, um Sie bei 
Kundenanfragen und komplexen Projekten technisch zu unterstützen. 
Um Ihr Vertriebsteam zu unterstützen, erhalten Sie zudem Zugang zu 
allen unterstützenden Materialien.

Als MasterMover-Vertriebspartner unterstützt Sie unser Marketingteam 
dabei, die Nachfrage zu steigern und Ihr Geschäft auszubauen.

Marketing-Support Training

ServiceTechnische Unterstützung

Mit welchem Support  
kann ich rechnen?
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Was MasterMover 
Händler sagen

“Die hochwertigen Elektroschlepper von 
MasterMover ermöglichen es uns, an der 
Spitze des Marktes zu stehen und von  
den besten Unternehmen Unternehmen 
aus allen Branchen Anfragen zu erhalten.  
 
Der Umsatz ist Jahr für Jahr gestiegen  
mit Aufträgen von Neukunden als auch 
durch Folgeaufträge”. 
 

“Das umfangreiche Portfolio  
von MasterMover hat es uns 
ermöglicht, mit Zuversicht in neue 
Sektoren vorzudringen, und hat 
dazu beigetragen, die Zahl der 
Folgeaufträge zu erhöhen.”

Conor Edwards 

AWE Materials Handling Ltd 
Dublin, Ireland

Alberto Gracia 

Ibertecnic 
Spain
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NDA Treffen Vertrag Training Konstanter Support

Wir vereinbaren dann einen 
Termin, um unsere Produkte 
und Dienstleistungen zu 
erläutern und die 
Geschäftsmöglichkeiten  
zu besprechen.

Wenn sich beide Seiten einig 
sind, werden die Konditionen 
vertraglich fixiert. Sie sind 
damit MasterMover Händler!

Bieten Sie Ihrem Team 
eine Produktschulung und 
Zugang zu unterstützenden 
Marketinginhalten und 
-materialien.

Hilft Ihrem Team beim 
Erzielen von Umsätzen

Wenn Sie mehr erfahren wollen, 
müssen Sie eine gegenseitige 
Geheimhaltungsvereinbarung 
unterzeichnen.

Um Ihren anhaltenden Erfolg zu gewährleisten, wird MasterMover mit Ihnen die folgenden Schritte ausführen:

Unser Prozess
Wir sind uns bewusst, dass Beziehungen zu Vertriebspartnern nicht überstürzt aufgebaut 
werden können, und folgen daher einem einfachen Startprozess, der es uns ermöglicht, 
die Zusammenarbeit zu beginnen.
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Interessiert?  
Lassen Sie uns reden

Wenn Sie mehr darüber erfahren möchten, wie 
Sie Ihren Umsatz steigern, Ihren Kundenstamm 
erweitern und neue Möglichkeiten erschließen 
können, dann nehmen Sie noch heute Kontakt  
mit unserem Team auf. 
 
mastermover.com/de-de/vertriebspartner
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